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OLLERD SE POME AL MANDO DE VALUECLICK

Por su parte, YalueClick también ha wiso en el cecimiento EXpo-
nencial gue ha renido la mdwstnia digical espatiola el detomante
para psar suelo espafiol. La companiia, dirigida en la Peniisula
Ibérica por Jesis Ollero (ex-counmy manager de DoubleClick
Espafia ¥ Portugal) ha desembarcado inicialmente con su lines de
negocio de afiliacidn, Commission Junceion, “El acercamiento de
nuesra -:.'urrl.'p.aﬁ:i.: 5 totabmenie diferenciadior con respecio a sus
competidores, en primer lugar por su globalidad, es una plarafor-
ma totalmente abierta con presencia en los principales mescados,
&5 decin, digriamente se generan 300,000 rransacciones diarias
pntre anunciantes ¥ soportes de diferentes paises™.

El objerive que se marca Ollero es el crevimiento sostenide del
MO0 BT MUeshrn ]'.u"l.-::_ "‘|.'|:|p|.:rujr_| iy bien los Programas con
los que vamos a trabajar ¥ enfocindonos en la gestion v relacion
diaria con nuestros afiliados para poder generar relaciones a largn
plazo con nuestros anunciantes [...) La gran batalla esci en posder
proveer, tanoo al anuncianee comos &l afiliadoe, wn servicio cercano
¥ di.fn:n'tnn:iadnc, conwirtitndongs en una verdadera extensiom de |a
fuerza de ventas de los anuncantes, algo que gene una repercusion
directa en la mejora de la conversion™.

Pero Commission [umction e s6lo la primera picdrea que pone
Valusclick en Espafia porgue *el objetivo es abrir ks diferentes
lineas de negocio de la compania para ofrecer al mercado una
sellacicin 360 grados", comenta Ollers,

Commissson Junction ha centrado sus esfuerzos en los dltimos
tiempos ¢n asegurar editores “tradicionales” que pueden tracr una
significante base de usuarios “asi como en desplegar tecnologias,
come el lanzamiento de webservices AP [para fortalecer a los afi-
liados ¥ obenes aferas en liltlhpt'l reil Pl los comsumsdores de
manera elicienta) o m-.m:-luuirl.:.de: targeting e COMMIPOEEAMIENtD (3
través de la Red de ValweClick Medial v el targeting de usuarios,
meciante tecnologias comn Mediaplex”, comenta la directora
general de la compadifa en Furopa, Alison Guise.

Y es gue las companiias especialistas en marketing de resultados v
lisa SOpOITeS alineados con esta :L-;:I:ia.'ir]rl.d. ti{:nurl la r||.-1.'|.'.~:i|:|.'|.-|l e s
infrinsecamente inAowadores para gleanzar al consumidor cam
biante, va que s no o hacen oo s generan ingresos, = Los afilia-
dos som generalmente quienes empujan los limites para asegurar al
“nueve” consumidor ¥ endorsar estos medios en beneficio del
comerciante. Esto se realiza a través de los RSS feeds, podoasts,
video y blogs los cuales son mépodas comunes en programas afbi-
liades. Estos medios no TEPOTiAN Ina cantidad critica de ingresos,
perd €5 iImpartante para nosotros apoyarios, como red que somos,
v para of anunciants estar proporcionando al editer con bes medios
para usarlos”,

Lew nilimieros mds represeatatives con bos gue arranca Commission
Junction en ausseee pais somn bos 40,000 editores activos gue poses
a mivel global, con un votal de 1,2 millones de websies, “Sepin L
musclin r|'.|nr.|r.1La|LI SUMmINBLTAmn: 7.2 hillones de i|:11|,'||'|;“=||::u1i.-.¢.h 13
millones de prospectos ¥ 190 milloges de ventas para nucstros mas
de 3,000 anurwianres”, concluye Guise.

Jesis Ollero trabajasd estrechamente com Paldo Gravier {guien
fichd en enera de 2007 como direcior de ventas enropeol v rraba-
jard gon el egquipo local en Espafia conformado por Javer Blurillo
(ex-Trade2oubler) que acruard de client development director
Antonio Rubert (ex-Zanox} quicn cjercerd de account director, ¥
Xavier Romero (ex-MNetfilia [ Grupo Antevenio) como acconnt
IMEAEAEEE.
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